Um vendedor precisa ter feito faculdade para ser realmente bom?

E amplamente difundido que estamos na era da informagao, mais precisamente na era
do conhecimento, que é quando adaptamos e colocamos em pratica as informacoes
que recebemos. De pouco adiantara té-las se ndo soubermos exercé-las, ou seja,
coloca-las em pratica.

Entao, surge a pergunta: onde esta a informacao? Bem, ela esta por todos os lados
—em livros, jornais, escolas, cursos, palestras e até mesmo no dia-a-dia. Assim,

ter formacao superior € 6timo, mas ndo é um pré-requisito para ser um vendedor
nota dez. Conheco varios profissionais de vendas que possuem o famoso “canudo”,
mas nao sao bons vendedores. Também conheco outros que sao formados

pela “universidade da vida” e se tornaram verdadeiros campedes. Entao, fica claro,
pelo menos para mim, que o que realmente importa é o que fazemos com o que
sabemos. A universidade € 6tima, mas ela, por si s6, ndo garante sucesso em
nenhuma profissdo. O que importam sao as atitudes que temos diariamente — com ou
sem faculdade
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